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Excel:
Impulsando Ventas y Estrategia Digital

En el dindmico mundo actual, la gestidon de datos es crucial. Excel se

posiciona como una herramienta indispensable, no solo para organizar

informacion, sino para transformarla en ventaja competitiva en el ambito de

las ventas y la estrategia digital. Dominarlo abre puertas a la eficiencia y al

éxito.




é¢Qué es Excel y Por Qué es Crucial?

Definicion Clave

Excel es un programa de hoja de célculo
que permite organizar, analizary
visualizar datos numéricos y textuales.
Su interfaz de cuadricula facilita la
manipulacion de grandes volimenes de

informacion.

Usos en Empresas

Contabilidad y finanzas.

Gestion de proyectos.

Anadlisis de ventas y marketing.

Elaboracion de informes.

Relevancia Labo

Es una de las competencias
mas solicitadas en el
Desde roles administrativos h
gerenciales, el dominio de Excel

valor anadido indiscutible.



Formulas Basicas: Tus Aliadas en el Analisis

—0——0——C

SUMA PROMEDIO MAX

Calcula la suma total de un rango de Obtiene la media aritmética de los Devuelve el valor mas alto en un
celdas. |Ideal para totales de ventas o ndmeros en un rango. Util para el conjunto de datos. Perfecto para

gastos. rendimiento promedio. identificar el pico de ventas.

CONTAR CONTARA
Cuenta el nimero de celdas que contienen ndmeros. Sirve Cuenta celdas no vacias (nimeros y texto). Para saber

para cuantificar transacciones. cuantos reqgistros hay, sin importar el tipo.




Caso Practico: Analisis de Ventas Mensuales

Imagina que tienes los datos de ventas de tu equipo de los Ultimos 6
meses. Usamos SUMA para el total de ingresos y PROMEDIO para ver

el rendimiento mensual.

Ventas (Enero-Junio):  15000€, 18000€, 16500€, 20000€, 19000%,
22000€

Total de Ventas: =SUMA(Rango_Ventas) Venta Promedio Mensual:
=PROMEDIO(Rango Ventas)

Esto te permite evaluar el desempefo y tomar decisiones informadas sobre estrategias de ventas futuras.




Dominando las Tablas en Excel

Las tablas de Excel transforman rangos de datos en estructuras dindmicas y faciles de gestionar.

Creacion Sencilla Ventajas Clave Actualizacion Inteligente
Selecciona tus datos y ve a Insertar « Filtros y ordenacién automatica.
> Tabla. jAsi de facil! - Estilos predefinidos y Cuando anades filas o columnas, la

personalizables tabla se expande automaticamente,

manteniendo la coherencia de tus
e Columnas calculadas

. datos y férmulas.
automaticas.

|deales para bases de datos de clientes o inventarios.
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Tablas Dinamicas: El Poder de
Analisis Avanzado

Las tablas dindmicas son una de las herramientas mas potent

para resumir y analizar grandes volimenes de datos de forma i

- Definicién: Permiten reorganizar y resumir datos complejos e

revelando patrones y tendencias ocultas.

- Usoen Ventas: Agrupa ventas por regién, producto o vendedor.

rapidamente el total de ventas por mes o el margen de beneficio p

cateqgoria.

- Ventajas: Flexibilidad para cambiar la vista de datos, rapid

y personalizacion de informes sin modificar los datos ori



Visualizando Datos: Tipos de Graficos Esenciales

Transforma tus datos en historias visuales claras y convincentes.

G ol

Circular Barras / Columnas

Muestra proporciones de un total. Ej: % de ventas por producto. Compara valores entre cateqgorias. Ej: Ventas
Cascada Mapa

Muestra cdmo un valor inicial es afectado por una serie de Visualiza datos geograficos. Ej: Ventas por provi

cambios. Ej: Flujo de caja.




Excel en Accion: Ventas en Ecuador

Seguimiento de Clientes

Crea una base de datos con
informacion de contacto, historial
de compras y preferencias. Usa
filtros para segmentar clientes por
ciudad, tipo de producto o
frecuencia de compra. Personaliza

tus estrategias.

Analisis Regional de Ventas
Ventas

Registra ventas por provincia o
ciudad. Usa tablas dinamicasy
graficos de mapa para identificar
las regiones con mayor
rendimiento o aquellas que

necesitan un impulso extra.

Optimiza la asignacion de recursos.

Excel - XLSX - Spreadsheet
©




Conclusiones: Excel, Tu Competencia Clave

"Dominar Excel no es solo una habilidad, es una mentalidad de analisis y eficiencia que te distingue en cualquier ca

« Excel es una competencia digital fundamental para el profesional de hoy.
«  Vamas alld de los numeros: es una herramienta para la toma de decisiones estratégicas en ventas y otras dreas.

« Sudominio te permitira transformar datos en informacién de valor, impulsando tu carrera profesional.

iSigue practicando y explorando todas sus posibilidades!
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