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Ejenplo de andlisis FODA

Introduccion

Este es un ejemplode analisi s FODAde una Brpesade Ventade
Zxatos en Quito, Shoes Ec, el nomae fue carbiado prnotivos legales .

Fortalezas

e Apliavariedadde muklos, estilos y tallas. Posibil idadde ofrecer
Qlzadoaadiferente s publicos: nihos, jovenesy adultos. Alta
deranda constante, yaque los zgoetos son productos de primera
neces idad. Oportunidad de trabajar conmarcas reconocidas o
disenos exclusivos. Facil idadpaavender tanto en tienda fisica
caroenplatafomes digitales. Cgecidadde fidelizar clientes
mediante pranocione s y prograras de descuentos.

Oportunidades

e Crecimientodel camercio electronicoy ventas porredes sociales.
Tendencia de canpade zgmtos deportivos, casuales y ecolégicos.
Excansion a nuevos mercados o ciudades. Uso del marketing
digitalpaa llegaramas clientes. Alianzas con influencers o
enprendedore s locale s parapranocionarproductos. | ncremento
de carpas en tenporadas e speciales camo Navidad, regreso a
clases, dia de lamadre, padre y ninfo.

Debilidades

e Alta corpetencia en el mercado del calzado. Degpendencia de
poveedore s parmamantener inventario actualizado. Riesgode
acumnulacion de stockdemadelos que pasan demoda. Nece s idad
constantede inversion enpublicidady tendencias. Problarasde
tallas odewluciones quepuedenafectar la satisfacciondel cliente.
Costos elevados de importacion o transporte del producto.

Amenazas

e Conpetenciadegrandes cadenasy tiendas online internacionales.
Carbios rfpidos en las tendencias demada. Crisis econdmicas que
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reducen el poderadauisitivode los consumidoes. | ncranento en
costos dematerias prhmasy logistica.Venta inforrd de calzadoa
pecios mas bajos. Amariciondepaoductos sustitutos o imitaciones

de menor precio.

Estrategias Recomendadas
Fortalecer lapresencia enredes sociales y canercio electronico.

Crear pravocione s y prograras de fidel izacion para clientes
frecuentes.

Diferenciarse mediante calidad, garantiay atencion personalizada.

Mantener un andlisi s constante de tendencias del mercado.
Divers ificarproveedore s parareducir rie sgos de abastecimiento.
Implementar capafas publicitarias en tenpoadas de alta
demanda.
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